formula LEADER Inviare copia via fax al n°® + 39.1786054399

formula COLLABORATORI Per informazioni contattare il Servizio Clienti:
formula TEAM tel. 06.6220.5729 — 329.628.1236
formula VENDITA E NEGOZIAZIONE email: info@reworking.it

SCEGLI LA FORMULA MIGLIORE A 1.000 EURO AL MESE!

Formula LEADER

Un percorso lungo un anno, a 1.000 euro al mese! *
Investi sui tuoi leader; scegli cosa puoi offrire ora ai tuoi leader con soli 1.000 euro al mese per un totale di 24
giorni; scegli in alternativa, mese dopo mese, tra:

[] 2 giorni di coaching individuale al mese #

[] 2 giorni di formazione di gruppo al mese #

[Junaricerca e analisi di mercato trimestrale (valore 6 giorni formazione) #

Esempio x un anno: 12 giorni di coaching individuale, 6 giorni di formazione di gruppo, una ricerca e analisi di mercato
COME INIZIARE? RICHIEDI:

@’una consulenza gratuita! Costruiamo insieme a te il percorso ideale e ti aiutiamo a scegliere quale formula scegliere!
* esclusa iva
# costruisci il tuo percorso ideale scegliendo a tuo piacimento tra i punti indicati sopra!

Formula COLLABORATORI

Un percorso lungo un anno, a 1.000 euro al mese! *
Investi sui tuoi collaboratori; scegli cosa puoi offrire ora ai tuoi collaboratori con soli 1.000 euro al mese per un
totale di 24 giorni; scegli in alternativa, mese dopo mese, tra

[] 2 giorni di formazione di gruppo al mese #

[] 2 giorni di laboratorio creativita (nuove soluzioni per vecchi e nuovi problemi) al mese #

[Junaricerca e analisi del clima trimestrale (valore 6 giorni formazione) #

Esempio x un anno: 18 giorni di formazione di gruppo, 2 giorni di formazione di gruppo, una analisi sul clima aziendale
COME INIZIARE? RICHIEDI:

@’una consulenza gratuita! Costruiamo insieme a te il percorso ideale e ti aiutiamo a scegliere quale formula scegliere!
* esclusa iva
# costruisci il tuo percorso ideale scegliendo a tuo piacimento tra i punti indicati sopra!

Formula TEAM

Un percorso lungo un anno, a 1.000 euro al mese! *
Investi sul tuo gruppo; scegli cosa puoi offrire ora al tuo gruppo, con soli 1.000 euro al mese; scegli in
alternativa, mese dopo mese, tra

[] 2 giorni di formazione di gruppo al mese #

[] 1 giorno di team building trimestrale (max 60 persone, spese escluse) (valore 6 giorni formazione) #
[Junaricerca e analisi del clima trimestrale (valore 6 giorni formazione) #

Esempio x un anno: 18 giorni di formazione di gruppo, 1 team building

COME INIZIARE? RICHIEDI:

E’una consulenza gratuita! Costruiamo insieme a te il percorso ideale e ti aiutiamo a scegliere quale formula scegliere!
* esclusa iva
# costruisci il tuo percorso ideale scegliendo a tuo piacimento tra i punti indicati sopra!

Formula VENDITA E NEGOZIAZIONE

Un percorso lungo un anno, a 1.000 euro al mese! *
Investi sui tuoi venditori; Scegli cosa puoi offrire ora ai tuoi venditori con soli 1.000 euro al mese; scegli in
alternativa, mese dopo mese, tra

[] 2 giorni di formazione di gruppo al mese #

[] 2 giorni di coaching pratico sulla vendita al mese #

[Junaricerca e analisi di mercato trimestrale (valore 6 giorni) #

Esempio x un anno: 18 giorni di formazione di gruppo, 6 giorni di coaching pratico (o in alternativa una analisi di mercato)
COME INIZIARE? RICHIEDI:

E’una consulenza gratuita! Costruiamo insieme a te il percorso ideale e ti aiutiamo a scegliere quale formula scegliere!
* esclusa iva
# costruisci il tuo percorso ideale scegliendo a tuo piacimento tra i punti indicati sopra!




formula LEADER Inviare copia via fax al n° + 39.1786054399

formula COLLABORATORI Per informazioni contattare il Servizio Clienti:
formula TEAM tel. 06.6220.5729 — 329.628.1236
formula VENDITA email: info@reworking.it

SCEGLI LA FORMULA MIGLIORE PER LA TUA AZIENDA!

Presa visione delle condizioni di partecipazione, vi chiediamo di registrare le seguenti iscrizioni:
(& obbligatorio inserire tutte le informazioni richieste)

Referente NOME ........cccooiiiiiiiiie e COgNOME .o
FUNZIONE ..o e EMail ..o

Contatto per liscrizione (se diverso dal referente)

NOIMIE .ot COGNOME oiiiiiieiii i
(a cui verranno inviate la conferma di registrazione del percorso)

Societa alla quale intestare la fattura (Sede Legale obbligatoria)

RAGIONE SOCIAIE ... ettt et e et e et e s e e e e s e e (611 1 RPN
R Cap oo PrOV oo
PArtita IVA ..ie i e e s COICE FISCAIE ..viieniecet e vttt s e e

(Obbligatorio anche se uguale a P. IVA)

In caso di Ente pubblico esente ex Art. 10 D.P.R. 633/72 come modificato dall’Art. 14 L. 537/93, barrare la casella[ ]

Societa alla quale inviare la fattura (se diversa dalla Sede Legale)

Ragione Sociale

Citta Via Cap Prov

[ Usufruiamo della FORMULA LEADER INVESTIMENTO 1.000 EURO AL MESE

[ Usufruiamo della FORMULA COLLABORATORI INVESTIMENTO 1.000 EURO AL MESE
] Usufruiamo della FORMULA TEAM INVESTIMENTO 1.000 EURO AL MESE
] Usufruiamo della FORMULA VENDITORI INVESTIMENTO 1.000 EURO AL MESE

Modalita di pagamento: formula

€ Bonifico bancario Banca Carivit Agenzia di Monterosi — IBAN 1T33 V060 6573 1800 0001 0060 766 - BIC SWIFT CRVIIT31047
Intestato a: ASSOCIAZIONE CULTURALE REWORKING — Indirizzo: via delle ginestre, 4 — Nepi (VT)

1. Alla quota di partecipazione va aggiunta I'lVA al 20%.

2. Sede dei corsi, eventuale pernotto partecipanti e docenti ed eventuali spese effettuate dagli stessi partecipanti, sono da intendersi a carico vostro.

3. E’acarico vostro anche il vitto e |'alloggio dei docenti.

4. Nella ricerca di mercato, sono escluse eventuali spese, ad esempio di contatto telefonico, cartaceo, riferite al campione di riferimento

5. Per giornata mese, si intende la formazione, il coaching o il team building da realizzarsi entro il mese di riferimento.

6. Il contratto ha valore di un anno e si intende tacitamente rinnovato

7. Per interrompere il contratto occorre inviare una raccomandata con ricevuta di ritorno con un preavviso di novanta giorni.

8. Eventuali cambiamento nel percorso devono essere concordati da entrambe le parti almeno 90 giorni prima dell'intervento formativo.

9. ReWorking si riserva la facolta di modificare il programma del corso, sede di svolgimento e docenti incaricati, garantendo qualita ed efficacia ed efficienza dei risultati.
10. Il pagamento si intende semestrale anticipato; la prima fattura viene emessa il primo giorno di intervento formativo.

Per conferma d'iscrizione N L e e ettt et ettt ettt ettt ettt ettt eee e ere e e

PRIVACY nformativa ai sensi del D.Lgs.196/2003 dell'associazione culturale ReWorking via delle Ginestre, 4 Nepi (VT). ReWorking, Titolare del trattamento, Vi informa che i dati personali acquisiti nel
presente documento saranno trattati, anche con mezzi informatici, per gli consentiti dalla legge. Per le finalita sopraindicate i Vostri dati non saranno diffusi e potranno essere comunicati a societa partner
dell'associazione ReWorking, Istituti di Credito, Societa di Servizi, Consulenti, liberi professionisti, nonché alle Autorita competenti, Enti Pubblici e/o Privati per gli adempimenti di legge. Il Responsabile del
Trattamento & il Responsabile dell'associazione culturale ReWorking, domiciliato per la carica presso la sede del Titolare, cui potrete rivolgerVi per fare valere i diritti previsti dall'art. 7 del D.Lgs. 196/03 e

successive modifiche (es. origine e aggiornamento, cancellazione dei dati trattati in violazione di legge, opposizione per motivi illegittimi).

Esprimo il consenso affinché i dati conferiti possano essere utilizzati dall’'associazione culturale ReWorking

Firma ! L e e ettt ettt ettt ettt ettt




